Rozmowa z Markiem Adamczykiem, doradcq ds. ubezpieczeri i inwestycji Avivy.

Ubezpieczenie szyte na miare

o tym, dlaczego warto poswieci¢ pét godziny na spotkanie z doradcq.

- W ostatnich latach wida¢ wigksze
zainteresowanie klientow ubezpie-
czeniami na Zycie. Z czego Pana
zdaniem to wynika?

- Jak jestesmy chorzy - idziemy do
lekarza. W kwestii finanséw tez po-
winnismy sie zwroci¢ do spedjalisty.
W niepewnych czasach wielu ludzi
interesuje sie zabezpieczeniem siebie
i najblizszych na wypadek nieprzewi-
dzianych zdarzen losowych. Chca
ubezpieczy¢ sie od uszczerbku na
zdrowiu, powaznego zachorowania czy
od trwafej niezdolnosci do pracy. Widze
réwniez wzrost zainteresowania tym
tematem u ludzi, ktdrzy maja wysokie
kredyty, np. hipoteczne.

- Czemu ludzie z kredytami inte-
resujg sie zakupem ubezpieczenia
na zycie?

- Biorac kredyt, bierzemy pod uwage
dochody catego gospodarstwa domo-
wego. W momencie, gdy zabraknie
jednej z osdb, lub osoba dobrze
zarabiajaca trwale utraci mozliwos¢
wykonywania pracy - moze okazac sie,
Ze rodzina pozostanie bez srodkéw na
splate zaciagnietego kredytu na mie-
szkanie. Wéwczas bank moze wypowie-
dzie¢ umowe kredytowa, sprzedad
nieruchomo$¢ znacznie ponizej jej war-
tosci i tym sposobem zaspokoic swoje
zobowigzania. W konsekwengji pozo-
staniemy bez dachu nad gtowa.

- Styszalem, ze Aviva oferuje ba-
rdzo elastyczne i nowoczesne roz-
wiazanie ubezpieczenia na zycie?

- Tak. Nasze ubezpieczenie Nowa
Perspektywa jest rozwiazaniem szytym
na miare potrzeb indywidualnego
kiienta. Z jednej strony moze byc¢
dostosowywana do naszej konkretnej
sytuacji zyciowej, z drugiej - oferuje
bogaty wachlarz uméw dodatkowych,
gwarantujacy nam np. wyptate $wia-
dczenia w przypadku nawet drobnego
uszczerbku na zdrowiu, powaznego
zachorowania czy trwaftej utraty mo-
zliwosci wykonywania pracy.

- Czy to prawda, ze dzieki ubezpie-
czeniu mozemy tez oszczedza¢ na
emeryture?

- Kazdy powinien zdawac sobie sprawe,
ze albo dozyje emerytury, albo nie.
Trzeciego wyjécia po prostu nie mal
Jezeli nie dozyjemy, to $wiadczenie
z polisy zabezpieczy naszych bliskich.
Jesli jej szczesliwie doczekamy, to kapi-
tat z polisy powiekszy nasze dochody
na emeryturze. Majac polise, mozemy

tez by¢ pewni, ze w razie choroby lub
wypadku mozemy liczy¢ na wyptate
$wiadczenia. Pienigdze pomoga uzy-
ska¢ wiasciwy poziom leczenia, czy
rehabilitacji. Wiadomo, jak wazne jest
wsparcie finansowe, gdy nie jeste-
Smy w stanie pracowac. Wplacane
przez nas skfadki, po potraceniu
kosztéw ochrony, s3 inwestowane
w wybrane przez nas fundusze. Nikt
z nas nie chce by¢ ciezarem dla bli-
skich. Stad tak wazna jest polisa.

- Czy za stosunkowo niewielkg skia-
dkg mozemy liczy¢ na az taka ochro-
ne

Wysokosc sktadki zalezy m. in. od
wieku, stanu zdrowia i sumy ubezpie-
czenia. Aviva gwarantuje wyplate
przewidzianych w umowach sum na
warunkach podanych przy ubezpie-
czeniu. Oznacza to, ze z tytulu umowy
gtéwnej i uméw dodatkowych moze-
my dostac niezalezne wypfaty odszko-
dowan. Przyktadowo, jesli m¢j klient
powaznie zachoruje, moze dostac
wypfate nawet kilkuset tysiecy zotych;
jesli w wyniku tej choroby nie bedzie
mogt trwale pracowal - woéwczas
otrzyma kolejng wyptlate. Mimo tych
dwoch wyptat swiadczen, polisa dalej
nie wygasa i stanowi zabezpieczenie
dla najblizszych w przypadku $mierci
ubezpieczonego.

- Czy Aviva pomaga tez w oszcze-
dzaniu?

- Moi klienci sami przyznaja, ze tak.
Polisy daja mozliwos¢  systematy-
aznego oszczedzania. Zobowigzujemy
sie do okreslonych wptat i tym samym
niejako przymuszamy do odkfadania.
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Marek Adamczyk
specjalista ds. ubezpieczeri i inwestydji
tel. 601400 553
e-mail: adamczyk.marek@aviva.com.pl

Nasze pienigdze inwestujg wykwalifiko-
wani spegjalisci, a my nie musimy zna¢
sie na rynku finansowym i obse-
rwowaé stale zmieniajacych sie ten-
dengji. W przypadku lokat banko-
wych - trudno nam o systematyczno$¢
wplat, a gromadzone tam pienigdze
czesto wyplacamy i wykorzystujemy
przy wigkszych potrzebach.

- Jest Pan od wielu lat jednym
Z najlepszych doradcow ubezpie-
czeniowych Avivy. To zobowiazanie
zyza ?

- Przede wszystkim - zobowiazanie
wobec moich klientéw. Moja praca to
tez misja niesienia pomocy innym.
W Polsce kazdego dnia umiera okoto
tysigca 0sob, co godzine 6 osdb jest
poszkodowanych w wypadkach samo-
chodowych. Pracuje dla duzej i sta-
bilngj firmy, ktéra kazdego roku wy-
pfaca setki milionéw ztotych odszko-
dowan i Swiadczen.

- Co nalezy zrobi¢, aby uméwic sie
naspotkanie i porozmawiacz dora-
dca? Czy to do czegos zobowiazuje?
- Wystarczy zadzwoni¢ i uméwic sie na
dogodny termin. Spotkanie nie potrwa
dhugo i do niczego nas nie zobowiazuje.
Mozemy niejako wykorzysta¢ wiedze
i doswiadczenie doradcy do stworzenia
naszego planu finansowego. Méwigc
prosciej, doradca wyliczy nam jaka
sume ubezpieczenia powinnismy miec
w naszej konkretnej sytuacji zyciowej.
Mozemy tez dopytac sie o sposoby
inwestowania, czy o budowanie kapi-
talu na emeryture. Warto wiec po-
$wiecic troche czasu i pomyslec o przy-
szlosci.
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